Geschaftsmodell fiir den Aufbau eines Messstellenbetreibers im Smartmeter Umfeld

Strombezug nach Sektoren (Eigen- und Fremdbezug)

Anteiliger Stromverbrauch in den einzelnen Sektoren (in Prozent und absolut)
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4/ Haushalte 37 % (124.820 MWh)

s ——————— Kommunen 3 % (10.288 MWh)

Dienstleistungen 10 % (33.576 MWh)

Handel & Verkehr 8 % (27.131 MWh)

Produzierendes Gewerbe 43 % (145.496 MWh)

| Stadtwerke

_ EEEE
Norderstedt wilhelm.tel

Die Kommunikation
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—  RECHT

Gesetz Erfiillung der Anforderungen aus dem
Energiewirtschaftsgesetz:

§ 21b Messstellenbetrieb
§ 21c Einbau von Messsystemen
§ 21d Messsysteme

§ 21e Allgemeine Anforderungen an Messsysteme zur
Erfassung elektrischer Energie

§ 21f Messeinrichtungen fur Gas

§ 21g Erhebung, Verarbeitung und Nutzung
personenbezogener Daten

§ 21h Informationspflichten
§ 21i Rechtsverordnungen

Grundlagen des zukunftigen Messstellenbetriebes
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Reqgulierung Verpflichtungen und Verordnungen

Messzugangsverordnung (MessZV) umfasst ein Paket von
insgesamt funf Verordnungen:

* Messsystemverordnung (MSys VO) (s. 0.),
* Datenschutzverordnung (DS-VO),

* Rolloutverordnung) (R-VO),

* Lastmanagementverordnung (LM-VO) und

*Variable Tarife Verordnung (VT- VO)

Vorgaben

Grundlagen des zukunftigen Messstellenbetriebes
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N MARKT

Handel & Vertrieb Handel &
Vertrieb

Energiehandel:
Strom, Gas, Warme

Wohnungswirtschaft: WoWi
Abrechnung und Verwaltung

Telekommunikationsunternehmen: Carrier Carrier
Ubertragung der Messdaten

Netzbetreiber: Messstellenbetrieb Netzbetreiber

(Basisaufgabe der Stadtwerke §21b ENwG) LI
Pflicht zum Messstellenbetrieb!
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Grundlagen des zukiinftigen Messstellenbetriebes
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W PROFIL

Neue Tarife (SM)

* Zeitvariabel,
dynamisch
Interaktiv ( &,T,M,J)
Visualisierung
Informationssystem
Datensicherheit

Anforderung

* Elektron. Zahler
* Kommunikation
* Signatur

* Verschliisselung
* Datensicherheit
* Datenschutz

Organisation

* Neue IT-Umgebung
Zertifizierte Prozesse
Messdienstleistung
Marktkommunikation
Verbindung Gateway

<— 3. Binnenmarktpaket 1009/72/EG

(ENWG)
Smart Meter Rollout

Mess- u. Ubertragungstechnik
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Krypt.  Sign. Eichen Prozess

BSI-Grundschutz (RZ TGV IT 3.5)
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Zertifizierter Betrieb der Datenerfass.

Neue Verhaltensrichtlinien

Neue Rechenzentrumsumgebung

\%

IT-Organisation neu strukturieren
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Prozesse neu festlegen

IT-Kompetenz (Technik)
Netzwerktechnik
Applikationsservice
Feldtechnik
AS-Administrator

IT-Kompetenz (Prozesse)

* Controlling

* Administration

* Transaktionsmanagement
* Marktkommunikation

IT-Kompetenz (intel. Energie)
* Internet der Dinge
* Systeme & Modelle

* Middleware
* Visualisierung

Stadtwerke

Energiehandel

Breitbandanb.

Carrier

Messdienstleistung
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SYSTEM

B .

Access (NE3) -

Interconnection, Layer 2/3

Headend System
Datenauslesung, Verwaltung

Information Secure, Manage-
ment System I1SO 7001/27019
DIN 27009 BSI-Anf.

Zertifizierung ISMS (jahrlich)
Betrieb Zeitserver

Sternkommunikation nach BSI

Ablesung und Aufbereitung

. _ Tarifierung, Billing
Prozesse und Organisation

—® Management —NNI/UNI

Management UNI-SMGW

Ein/Ausbau, Logistik,
Parametrierung

Feldliberwachung, Eichen,
Qualitat

Messstellen- )
betrieb Accesstechnik NE4—

UNI-SMGW

Connectivitat

—@Fieldservice

Marktkommunikation Netzbetreiber, Vertrieb,

—@® Bilanzkreismanagement

C—— mmnnm



Vorteile und Verbesserungen aus dem Smart-Meter-Rollouts

Handel-und Vertrieb:

* Verbesserte Kundenkommunikation durch aktuelle Datenerfassung

* Vollautomatische Abrechnungsprozesse und vereinfachte Angebotsfindung

 Verbesserte Prognoseverfahren durch bessere und zeitnahe Daten (Standardlastprofile)

« Einfaches Transaktionsmanagement (Profisionierung An- und Abmeldung, Uberwachung, PrePayment, etc.)

Messstellenbetrieb

* Aktualisierte Datenbeschaffung zur Abrechnung zu jeder Zeit

* Zahlerparkmanagement wird onlinefahig

* Verbessertes Fraud-Management (Betrugs- und Manipulationsvermeidung)
* Dezentrale interaktive Kopplung mit Lastmanagement

* Dezentrale Analyse des Verbrauchs

Netzbetrieb

 Verbesserung der Netzplanung unter Einbeziehung der Lastverlaufe

* Management jeder Messstelle hinsichtlich der dezentralen Einspeisepunkte
* Kurzzyklische Lastflussmessung auf der Niederspannungsgsebene

Aspekte des Smart-Meter-Rollouts und Wirtschaftlichkeit
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Kooperations:

Stadtwerke
(Kooperationen)
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Beteiligung
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Privatkunde
(Anschlussnutzer)

t

Das Kooperationsmodell und sein Zweck
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Entwicklung der Messentgelte €/a
€90,00

€80,00

€70,00

Kommunikation
>~

€60,00
€50,00
€40,00

>Messung

€30,00

€20,00

€10,00

€_
Heute intelligenter Zahler Messsystem

*) Ernst & Young , Kosten-Nutzen-Analyse flir einen flichendeckenden Einsatz intelligenter Zahler”

Der Messentgelte in der Zukunft
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© Copyright 1999-2014, wilhelm.tel GmbH
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# Zahler im Rollout

= Planbare Geschaftsvorfalle

6.2556.255

2014

2015

2016

2017

2018

2019 2020

Volumen des planbaren Rollout Smart-Meter-Technologie im Norden
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Chancen

—

AN

Aufbau einer auf das Marktumfeld angepasste Prozessstruktur

Beibehaltung und Partizipation an der Wertschopfungskette im Bereich des Messstellenbetrieb
Bereitstellung von Produkten und Diensten aus dem Stadtwerke- und wilhelm.tel Umfeld
Wertschopfung aufSerhalb des Versorgungsgebietes

Ausbau des Vertriebsbereiches zur Kompensation von Kundenverlusten

Risiken

—
—

Verlust der Gesellschaftereinlage (30.000 €) bei Insolvenz
Unkontrollierbarer Know how-Transfer

Chancen und Risiken einer Beteiligung an der MeterPan
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