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e [ Alternativtechnologien sind den

G | a Se rn e r H |ghway > Anforderungen des Smart Grid
nicht gewachsen. Die Nutzung

. der Mobilfunknetze via GSM oder GPRS

Zu m S m a rt G rl d wird wegen der hohen laufenden Kosten
eine Nischenldsung fiir isolierte Stand-

orte bleiben. Der Powerline-Datentrang-

DATEN Mit seinen hohen Ubertragungsraten gerit fer iber das Stromnetz ist zurzeit das
die Glasfaseranbindung wieder in den Fokus der EVU. gdngigste Verfahren mit glinstigen Inves-
titions- und Betriebskosten. Die system-
bedingten technischen Nachteile wle Be-
einflussung durch nicht abgeschirmte
Gerite und wechselnde Qualitit wirken

sich bei zeitlich unkritischen Datenmen-
gen des Metering kaum neggliv aus.

Es bleibt die Frage nach der Nachhaltig-
keit dieses Verfahrens. Die Zihlerfern.
auslesung ist nur ein erster Schritt auf
dem Weg zum intelligenten Stromnetz.
Smart Grid hat préRere Anforderungen
an Qualitit vnd Verfligbarkeit. Hier
kommen Glasfasernetze ins Spiel, Denn
Gber diese kénnen Datenmengen von bis
zu 800 Gigabit/s transportiert werden,

VORTEIL VON LEER-ROHREN

Ein Smart Grid erfordert auch die Uber-
tragung sensibler Steverdaten. Unter-
nehmen sollten darum anstreben, die
Kommunikation selbst in der Hand zu
haben. Upeingeschrinkte Kontrolle ist
our mit einem elgenen Netz méglich.
EVU haben dariiber hinaus den Vorteil,
& ihre bestehende Netzinfrastruktur in
£ PForm von Leer-Rohren fiir die kosten-
3 glinstige Verlegung der Glasfaserkabel
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zu nutzen, oder bei Ausbau und Sanie-
rung der Versorgungsnetize diese Option
bereits einzuplanen. Weit iiber die Hilfte
der Kosten fiir die Errichtung eines Breit-
bandnetzes entfallen in der Regel aufden
Tiefbau. Wo ein groRer Tell davon einge-
spart werden kann, ist eine wirtschaft-
liche ErschlieBung meist sichergestellt.

Jedoch ist {ir Planung, Errichtung und
Betrieb eines Glasfasernetzes Experten-
wissen gefragt. Hiufig verfiigen kleinere
und mittlere Versorger nicht iber ausrei-
chende Ressourcen. Fiir Detlev Milller,
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alle Projektphasen bereithalten., Neben
der PLPdoc, die die Bereiche Dokumen-
tation und Geodatenmanagement ab-
deckt, zihlt die Solinger Aabb-planung
als Spezialist flir Netzplanung zu den be-
teiligtea Unternehmen.

»Aus wirtschaftlichen Griinden kann
auch ein sukzessiver Ausbau sinnvoll
sein«, sagt Bxperte Horst Flabb. In einem
hybriden Netz wird die Glasfaser zu-
nichst nur zu den Kabelverzweigern der
Deutschen Telekom verlegt, in denen der
Ubergang auf Kupferleitungen erfolgt.

Zukunftsorientiert: Die
Fernauslesung der intelligenten
Zihler ist nur ein erster Schritt
aufl dem Weg zum Smart Grid
Ein solches Netz stellt groRere
Anforderungen an Qualitat
und Verfugbarkeit. Hier bieten
Glasfasernetze als Basis fir
Breitbandanbindung einige
Vorteile.

Technischer Leiter der E.on-Tochterge-
sellschaft PLEdoc, ein Dilemma: »Vor
allem diese Anbieter kdnnen von den Ge-
winnpotenzialen im Breitbandbereich
profitieren«. Miller hat die Initiative
FTToet ins Leben gerufen, deren Mit-
glieder entsprechende Ressourcen fiir

Diese erlauben Bandbreiten, die den heu-
tigen Anforderungen noch gentigen. Die
spitere Anbindung der Gebidude wird auf
diesen priméiren ErschlieBungsstrecken
aber bereits eingeplant oder vorbereitet.

In einem zweiten Schritt erfolgt der Aus-
bau zu einem vollstandigen FTTx-Glasfa-

sernetz bis zum Endkunden. Der Begriff
FTT (Fibre to the) sagt aus, biz wo das
Glasfaserkabel verlegt wird, etwa bis
zum Gebdude (FTTb). Eine vollstindige
ErschlieBung von Gewerbegebieten ge-
hort meist zur kurzfristigen Ausbaupla-
nung. Beim Aufbau einer neuen Infra-
struktur in Neubaugebieten lohne sich
ein FTTx-Netz grundsitzlich, so Flabb.

ANGEBOT: TELEFON, INTERNET, TV

Ist ein Glasfasermetz dann vorhanden,
kéonen die Versorger alle Zihler- und
Steuerdaten ohne Engpiisse stérungsfrel
{ibertragen. Das alleine rechtfertigt aber
die erheblichen Anfangsinvestitionen
nicht. Die Hauptmotivation diirfte in der
ErschlieBung neuer Umsatzpotenziale
jenseits der Energielieferung liegen.
Auf der ersten Wertschopfungsebene
stellt der Versorger das physische Glasfa-
sernetz Dritten zur Verfiigung. Auf der
zweiten Stufe betreibt er auch die aktiven
Komponenten mit einem entsprechend
groReren Gewinn. In der hichsten Wert-
schdpfungsstufe tritt der Versorger auch
als Anbieter von Internet-, Telekomymu-
nikations- und TV-Diensten auf. Die
Chancen, die sich aus einem solchen,
voll integrierten Geschiftsmodell erge-
ben, sind hoch, gerade mit Blick auf Sy-
nergien mit dem Kerngeschift. <
Wolfgang Seidl
www.pledoc.de, www.flabb.de
www.fit-net.de

Jetzt Fahrt aufnehmen!
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Dightale Lsungen Hir aktuelle Marktanforderungenl

Neben der Mandantentrennung stehen 2010 viele weitero Herausforderungen vor der Tarl

Als Branchenspezialist bieten wir thnen IT-L8sungen f(r die Umsetzung der aktuelien gesaixiichen An-
Mwmn,mWMNmmwudummmm.

Fiir das Smart Metering haben wir zum Beispiel eina sigene Ldsung im Angebot.

Geben Sie Gas!

Wir freven uns aut thras Besuch!
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